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1. ОРГАНИЗАЦИЯ САМОСТОЯТЕЛЬНОЙ РАБОТЫ 

 

1.1. Организационно-методические данные дисциплины 
 

 

№ 

п.п. 

Наименование темы 

Общий объем часов по видам самостоятельной работы 

подготовка 

курсового 

проекта 

(работы) 

 

подготовка 

реферата 

/эссе 

 

индивиду-

альные 

домашние 

задания 

(ИДЗ) 

 

самостояте

льное 

изучение 

вопросов 

(СИВ) 

подготовка 

к занятиям 

(ПкЗ) 

1 2 3 4 5 6 7 

1. 
Предмет и методология 

институциональной теории 
- - - - - 

2. 

Понятие и виды 

трансакционных издержек. 

Теория трансакционных 

издержек. 

- - - - 16 

3. 
Понятие и спецификация 

прав собственности 
- - - - 12 

4. 
Альтернативные режимы 

прав собственности 
- - - - - 

5. 
Теории возникновения и 

развития прав собственности - - - - - 

6. 
Экономический анализ 

контрактов 
- - - - 12 

7. 
Институциональная 

теория фирмы 
- - - - - 

8. Модель государства Д.Норта - - - - - 

9. 

Стабильность и 

институциональные 

изменения 

- - - - 16 

 Итого - - - - 56 

 

 

 
2. МЕТОДИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ О ПОДГОТОВКЕ К ЗАНЯТИЯМ 

 

2.1 Практическое занятие 1: «Понятия и виды трансакционных издержек. 

Теория трансакционных издержек». 

При подготовке к занятию необходимо обратить внимание на следующие моменты. 

Трансакция как акт экономического взаимодействия стала центром внимания в 

связи с анализом трансакционных издержек и развития трансакционной экономики, 

которая берет начало с классической статьи Р. Коуза «Природа фирмы» (1937). Общая 

идея в терминах Дж. Коммонса может быть изложена следующим образом. Нацеленность 

на минимизацию трансакционных издержек заставляет фирму обсуждать условия 

передачи собственности и тем самым заменять торговые трансакции на трансакции 

управления и рационирования, попадающие в зону собственного контроля фирмы. 

Отсюда – разделение трансакций между рынком и иерархией. 



В целом трансакции различаются по ряду признаков. Они могут быть: 

1) общими или специфическими, т.е. касаться стандартных или уникальных 

ресурсов; 

2) однократными или регулярно повторяющимися; 

3) слабо или сильно зависящими от непредсказуемых будущих событий; 

4) с легко- или трудноизмеримыми результатами, что связано со степенью 

эффективности контроля за выполнением трансакций; 

5) автономными или тесно связанными с другими трансакциями; 

6) простыми или сложными; 

7) краткосрочными или долгосрочными. 

Классификация трансакций по Д. Бромли включает: 1) товарные трансакции, 

осуществляемые в рамках действующей институциональной структуры; 2) 

институциональные трансакции, нацеленные на изменение действующей 

институциональной структуры. 

 

2.2 Практическое занятие 2: «Понятие и спецификация прав собственности» 

При подготовке к занятию необходимо обратить внимание на следующие моменты. 

Защита системы частной собственности западными экономистами покоится именно 

на этих аргументах о эффективности. Точное определение содержания прав собственности 

они считают важнейшим условием эффективного функционирования экономики. 

Исключить других из свободного доступа к ресурсу означает специфицировать 

права собственности на него. Спецификация прав собственности способствует созданию 

устойчивой экономической среды, уменьшая неопределенность и формируя у 

индивидуумов стабильные ожидания относительно того, что они могут получить в 

результате своих действий и на что они могут рассчитывать в отношениях с другими 

экономическими агентами. Специфицировать право собственности — значит точно 

определить не только субъекта собственности, но и ее объект, а также способ наделения 

ею. 

Неполнота спецификации трактуется как размывание (attenuation) прав 

собственности. Смысл этого явления можно выразить фразой - «никто не станет сеять, 

если урожай будет доставаться другому». 

Размывание прав собственности может происходить либо потому, что они неточно 

установлены и плохо защищены, либо потому, что они подпадают под разного рода 

ограничения, главным образом со стороны государства. Поскольку любые ограничения 

перестраивают ожидания экономического агента, снижают для него ценность ресурса, 

меняют условия обмена, постольку действия государства оказываются у теоретиков прав 

собственности под априорным подозрением. 

Необходимо различать процессы дифференциации (расщепления) и размывания 

прав собственности. Добровольный и двусторонний характер расщепления правомочий 

гарантирует в их глазах, что оно будет осуществляться в соответствии с критерием 

эффективности. Главный выигрыш от рассредоточения правомочий усматривается в том, 

что экономические агенты получают возможность специализироваться в реализации того 

ли иного частичного правомочия, что повышает эффективность их использования 

(например, в праве управления или в праве распоряжения капитальной стоимостью 

ресурса). 

Спецификация прав собственности, с точки зрения экономической теории, должна  

идти до того предела, где дальнейший выигрыш от преодоления их размытости уже не 

будет окупать связанные с этим издержки. Проблеме спецификации прав собственности, и 

влияния на этот процесс трансакционных издержек рассматривается в «Теореме 

собственности». 

  



2.3 Практическое занятие 3: «Экономический анализ контрактов» 

При подготовке к занятию необходимо обратить внимание на следующие моменты. 

Проблема контрактов и связанных с ними трансакционных издержек основывается 

на формировании формальных и неформальных правил, которые эти издержки снижают 

(или наоборот увеличивают).   Источником   правил   является   общество, далее   они 

опускаются на уровень прав собственности и затем на уровень индивидуальных 

контрактов. 

Контракты отражают структуру стимулов и анти-стимулов, коренящуюся в 

структуре прав собственности и механизмов их обеспечения. Таким образом, набор 

альтернатив, открывающихся перед игроками, и те формы организаций, которые они 

создают при заключении конкретных контрактов, проистекают из структуры прав 

собственности. 

Хозяйственная практика выработала три основных типа контракта, каждый из 

которых имеет свою преимущественную область применения. 

Классический контракт. Классический контракт носит безличный характер, и его 

отличительной чертой является присутствие четко оговоренных пунктов («если, то»). 

Поэтому все возможные будущие события сводятся в нем к настоящему моменту. В 

классическом контракте не имеет значения личность контрагента – его участником может 

быть любой. Классический контракт тяготеет к стандартизации. Записанные условия 

сделки имеют в нем перевес над устными, основной акцент делается на формальных 

документах. С выполнением сделки он прекращает существование. Контракт носит 

двухсторонний характер: четко оговариваются санкции за нарушение санкций контракта и 

все споры по нему решаются в суде. 

Неоклассический контракт. Это долговременный контракт в условиях 

неопределенности. Не все будущие события могут быть оговорены в качестве условий при 

его подписании. Оптимальную адаптацию к некоторым событиям невозможно предвидеть 

пока они не произойдут. Поэтому участники такого контракта соглашаются на 

привлечение третейской стороны, решение которой обязуются выполнить в случае 

наступления неоговоренных в контракте событий, поэтому контракт приобретает 

трехсторонний характер. Споры по нему решаются не судом, а органами арбитража. 

Отношенченский (или обязательственный) контракт. Такие контракты 

складываются в условиях долговременных, сложных, взаимовыгодных отношений между 

сторонами. Обоюдная заинтересованность в продолжении отношений здесь играет 

решающую роль. Дискретность отношений, присущая двум предыдущим формам 

контрактов здесь полностью исчезает – отношения становятся непрерывными. 

Неформальные условия имеют перевес над формальными пунктами, иногда договор 

вообще не оформляется в виде документа. Личность участников здесь приобретает 

решающее значение. Поэтому споры разрешаются не путем обращения к формальному 

закону или авторитету третейского лица, а в ходе неформальных переговоров, 

двухстороннего торга. Нормой, на которую ссылаются стороны, служит поэтому не 

первоначальный контракт, а все отношение в целом. 

Каждой контрактной форме соответствует специфический механизм управления 

договорными отношениями: 

Безличный рыночный механизм. Подходит к одноразовым и повторяющимся 

сделкам по поводу стандартных товаров. 

Арбитраж. Распространяется на нерегулярные сделки по поводу товаров средней и 

высокой степени специфичности. 

Двухсторонняя структура управления. Это тип характерен для отношенческих 

контрактов. Сфера применения этого механизма управления – регулярные сделки по 

поводу товаров средней степени специфичности. 

Унитарное управление (иерархия). Отношения между участниками договора 

регулируются прямыми командами и приказами, а не рыночными сигналами. 

Участники сделок, заменяя классический рыночный обмен, более сложными 



формами контрактации (включая нерыночные способы экономической координации), с 

одной стороны стремятся к монополизации и реализации целей монополии, с другой, 

стремлением к минимизации соответствующих издержек (монополистические 

эффективностные подходы к контрактам). 

 

2.4 Практическое занятие 4: «Стабильность и институциональные изменения» 

При подготовке к занятию необходимо обратить внимание на следующие моменты. 

На всех этапах хозяйственного развития государству принадлежала одна из важных 

ролей, но в зависимости от обстоятельств функции государства оказывались различными. 

Государственная собственность служила решению разнообразных задач, важнейшей из 

которых было поддержание общественной стабильности посредством элиминирования 

наиболее острых конфликтов и их причин. Довод в пользу государственного 

вмешательства гласит: государство как представитель членов общества может 

вмешиваться в рыночный механизм, а если необходимо, то и за счет аллокативной 

эффективности. Этот довод обычно принимает две формы. Во-первых, государство может 

вмешиваться в создание социально значимых («достойных») благ, обеспечение которых 

общество желает поощрить, а в случае «недостойных благ» – ограничить. Во-вторых, 

государственное вмешательство может быть оправдано, если общество полагает, что 

рыночные сделки в некоторых областях морально неприемлемы (например, донорство или 

услуги полиции). В этом случае государство должно удалить такие блага из рыночной 

сферы и управлять ими самостоятельно. Такой подход к объяснению роли государства 

называется патернализмом. 
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