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1. ОРГАНИЗАЦИЯ САМОСТОЯТЕЛЬНОЙ РАБОТЫ  
 

1.1. Организационно-методические данные дисциплины  
 
   Общий объем часов по видам самостоятельной работы  

 

     (из табл. 5.1 РПД)   
 

 подготовк      
 №   подготовк 
 Наименование темы а  подготовка индивидуальны  самостоятельно 
 п.п.    а к 
 

  курсового  реферата/эсс е домашние  е изучение 
 

    занятиям 
 

  проекта  е задания (ИДЗ)  вопросов (СИВ) 
 

       (ПкЗ) 
 

  (работы)       
 

1 2 3  4 5  6 7 
 

 «Институциональна  - -  - 
 

 
- 
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 я теория экономики        
 

 Понятие институтов   - -  -  
 

 в      
 

 -      2 
 

 институциональной        
 

 экономике».        
 

 Базовые категории   - -  -  
 

 основных        
 

 направлений -      2 
 

 современного        
 

 институционализма»        
 

 Трансакционные   - -  -  
 

 издержки в      
 

 -      2 
 

 институциональной        
 

 экономике        
 

 Экономическая   - -  -  
 

 теория прав -      2 
 

 собственности        
 

 Экономическая   - -  -  
 

 теория прав -      2 
 

 собственности        
 

 Теория контрактов -  - -  - 2 
 

 Теория агентских  - -  - 
 

 -      2 
 

 отношений.        
 

 Теория   - -  -  
 

 общественного -      2 
 

 выбора        
 

 Представительная  - -  - 
 

 -      2 
 

 демократия        
 

 Институциональные  - -  - 
 

 -      2 
 

 изменения        
 

  - -  - 
 

 
Институциональные 

      

 -      2 
 

 изменения        
 

         
 

 
 

2. МЕТОДИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ ПО 

ВЫПОЛНЕНИЮ КУРСОВОЙ РАБОТЫ (ПРОЕКТА) 
 

Не предусмотрено РУП 
 
 
 

3 МЕТОДИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ 

ПО ПОДГОТОВКЕ РЕФЕРАТА/ЭССЕ 

Не предусмотрено РПД 
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4. МЕТОДИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ ПО ВЫПОЛНЕНИЮ 

ИНДИВИДУАЛЬНЫХ ДОМАШНИХ ЗАДАНИЙ 

 

Не предусмотрено РПД 
 
5. МЕТОДИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ ПО 

САМОСТОЯТЕЛЬНОМУ ИЗУЧЕНИЮ ВОПРОСОВ 
 

Не предусмотрено РПД 

 
6. МЕТОДИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ 

ПО ПОДГОТОВКЕ К ЗАНЯТИЯМ 
 

6.1  Практическое  занятие  «Трансакционные  издержки  в  институциональной 
 

экономике». 
 

При подготовки к занятию необходимо обратить внимание на следующие моменты. 
 

Трансакция как акт экономического взаимодействия стала центром внимания в связи с 
анализом трансакционных издержек и развития трансакционной экономики, которая берет 
начало с классической статьи Р. Коуза «Природа фирмы» (1937). Общая идея в терминах 
Дж. Коммонса может быть изложена следующим образом. Нацеленность на минимизацию 
трансакционных издержек заставляет фирму обсуждать условия передачи собственности и 
тем самым заменять торговые трансакции на трансакции управления и рационирования, 
попадающие в зону собственного контроля фирмы. Отсюда – разделение трансакций 
между рынком и иерархией.  

В целом трансакции различаются по ряду признаков. Они могут быть: 

1) общими или специфическими, т.е. касаться стандартных или уникальных ресурсов;  

2) однократными или регулярно повторяющимися;  

3) слабо или сильно зависящими от непредсказуемых будущих событий;   
4) с легко- или трудноизмеримыми результатами, что связано со степенью 

эффективности контроля за выполнением трансакций;   
5) автономными или тесно связанными с другими трансакциями;  

6) простыми или сложными;  

7) краткосрочными или долгосрочными.   
Классификация трансакций по Д. Бромли включает: 1) товарные трансакции, 

осуществляемые в рамках действующей институциональной структуры; 2) 
институциональные трансакции, нацеленные на изменение действующей 
институциональной структуры. 
 
 

6.2 Практическое занятие Экономическая теория прав собственности. 
 

При подготовки к занятию необходимо обратить внимание на следующие моменты. 
 

Центральным понятием в теории прав собственности является само «право 
собственности».  

«Права собственности понимаются как санкционированные поведенческие 
отношения между людьми, которые возникают в связи с существованием благ и касаются 
их использования. Эти отношения определяют нормы поведения по поводу благ, которое 
любое лицо должно соблюдать в своих взаимодействиях с другими людьми или же нести 
издержки из-за их несоблюдения. Оно охватывает полномочия, как над материальными 
объектами, так и над правами человека (право голосовать, печатать и т.д.). 
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Господствующая в обществе система прав собственности есть в таком случае 
сумма экономических и социальных отношений по поводу редких ресурсов, вступив в 
которые отдельные члены общества противостоят друг другу. (Пейович, Фьюроботн).  

С точки зрения общества права собственности выступают как правила игры, 
которые упорядочивают отношения между отдельными агентами.   
Правомочия собственника:   
* право владения (ius possendi), заключающееся в «физическом контроле над 
собственностью и в намерении осуществлять исключительный контроль, в том числе 
посредством представителей владельца, агентов»;  
* право пользования (ius utendi), т. е. личного использования вещи;   
* право распоряжения или управления (ius abutendi): решение, как и кем вещь может 
быть использована;   
* право присвоения или право на доход (ius fruendi), т е. на благаг проистекающие от 
предшествующего личного использования вещи или от разрешения другим лицам 
пользоваться ею;   
* право на остаточную стоимость (право суверена, ius vindicandi) — право на отчуждение, 
потребление» проматывание, изменение или уничтожение вещи;   
* право на безопасность, гарантирующее иммунитет от экспроприации;  

* право на переход вещи по наследству или по завещанию;   
* бессрочность — неограниченность обладания правомочиями во времени, если иное не 
оговорено специально в контракте;   
* право на запрещение вредного использования - право запретить использовать вещь, 
если это связано с производством негативных внешних эффектов;   
* ответственность в виде взыскания,т.е. возможность отобрания вещи в уплату долга;   
* остаточный характер, заключающийся в ожидании «естественного» возврата 
переданных кому-либо правомочий по истечении срока передачи.   

С точки зрения индивида права собственности выступают как пучки правомочий на 
принятие решений по поводу того или иного ресурса.   

Любой акт обмена рассматривается как обмен пучками прав собственности. Рамки 
по передаче прав собственности определяет контракт.   

Важное место в теории прав собственности занимают проблемы спецификации 
прав собственности и отношения принципал-агент в различных системах собственности.  

 
6.3 Практическое занятие Теория контрактов  

 
При подготовки к занятию необходимо обратить внимание на следующие моменты. 

Проблема контрактов и связанных с ними трансакционных издержек основывается на 
формировании формальных и неформальных правил, которые эти издержки снижают  

(или наоборот увеличивают). Источником правил является общество, далее они 
опускаются на уровень прав собственности и затем на уровень индивидуальных 
контрактов.  

Контракты отражают структуру стимулов и анти-стимулов, коренящуюся в 
структуре прав собственности и механизмов их обеспечения. Таким образом, набор 
альтернатив, открывающихся перед игроками, и те формы организаций, которые они 
создают при заключении конкретных контрактов, проистекают из структуры прав 
собственности.  

Хозяйственная практика выработала три основных типа контракта, каждый из 
которых имеет свою преимущественную область применения.  

Классический контракт. Классический контракт носит безличный характер, и его 
отличительной чертой является присутствие четко оговоренных пунктов («если,…то»). 
Поэтому все возможные будущие события сводятся в нем к настоящему моменту. В 
классическом контракте не имеет значения личность контрагента – его участником может 
быть любой. Классический контракт тяготеет к стандартизации. Записанные условия  
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сделки имеют в нем перевес над устными, основной акцент делается на формальных 
документах. С выполнением сделки он прекращает существование. Контракт носит 
двухсторонний характер: четко оговариваются санкции за нарушение санкций контракта и 
все споры по нему решаются в суде.  

Неоклассический контракт. Это долговременный контракт в условиях 
неопределенности. Не все будущие события могут быть оговорены в качестве условий при 
его подписании. Оптимальную адаптацию к некоторым событиям невозможно предвидеть 
пока они не произойдут. Поэтому участники такого контракта соглашаются на 
привлечение третейской стороны, решение которой обязуются выполнить в случае 
наступления неоговоренных в контракте событий, поэтому контракт приобретает 
трехсторонний характер. Споры по нему решаются не судом, а органами арбитража.  

Отношенченский (или обязательственный) контракт. Такие контракты 
складываются в условиях долговременных, сложных, взаимовыгодных отношений между 
сторонами. Обоюдная заинтересованность в продолжении отношений здесь играет 
решающую роль. Дискретность отношений, присущая двум предыдущим формам 
контрактов здесь полностью исчезает – отношения становятся непрерывными. 
Неформальные условия имеют перевес над формальными пунктами, иногда договор 
вообще не оформляется в виде документа. Личность участников здесь приобретает 
решающее значение. Поэтому споры разрешаются не путем обращения к формальному 
закону или авторитету третейского лица, а в ходе неформальных переговоров, 
двухстороннего торга. Нормой, на которую ссылаются стороны, служит поэтому не 
первоначальный контракт, а все отношение в целом. 
 

Каждой контрактной форме соответствует специфический механизм управления 
договорными отношениями:  

Безличный рыночный механизм. Подходит к одноразовым и повторяющимся 
сделкам по поводу стандартных товаров.  

Арбитраж. Распространяется на нерегулярные сделки по поводу товаров средней и 
высокой степени специфичности.  

Двухсторонняя структура управления. Это тип характерен для отношенческих 
контрактов. Сфера применения этого механизма управления – регулярные сделки по 
поводу товаров средней степени специфичности.  

Унитарное управление (иерархия). Отношения между участниками договора 
регулируются прямыми командами и приказами, а не рыночными сигналами.  

Участники сделок, заменяя классический рыночный обмен, более сложными 
формами контрактации (включая нерыночные способы экономической координации), с 
одной стороны стремятся к монополизации и реализации целей монополии, с другой, 
стремлением к минимизации соответствующих издержек (монополистические 
эффективностные подходы к контрактам). 
 
 

6.4 Практическое занятие «Институциональные изменения 
 

При подготовки к занятию необходимо обратить внимание на следующие 
моменты.  

На всех этапах хозяйственного развития государству принадлежала одна из важных 
ролей, но в зависимости от обстоятельств функции государства оказывались различными. 
Государственная собственность служила решению разнообразных задач, важнейшей из 
которых было поддержание общественной стабильности посредством элиминирования 
наиболее острых конфликтов и их причин. Довод в пользу государственного 
вмешательства гласит: государство как представитель членов общества может 
вмешиваться в рыночный механизм, а если необходимо, то и за счет аллокативной 
эффективности. Этот довод обычно принимает две формы. Во-первых, государство может 
вмешиваться в создание социально значимых («достойных») благ, обеспечение которых 
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общество желает поощрить, а в случае «недостойных благ» – ограничить. Во-вторых, 
государственное вмешательство может быть оправдано, если общество полагает, что 
рыночные сделки в некоторых областях морально неприемлемы (например, донорство или 
услуги полиции). В этом случае государство должно удалить такие блага из рыночной 
сферы и управлять ими самостоятельно. Такой подход к объяснению роли государства 
называется патернализмом. В неоклассическом подходе считается, что трансакционные 

издержки равны нулю, права По мнению Д. Норта, факторы (источники) изменений 
вытекают из изменений во внешней среде, а также обусловлены накоплением опыта и 
знаний и объединением этих факторов в мысленных (ментальных) конструкциях 
действующих. Дискретные и непрерывные институциональные изменения. Д. Норт под 
дискретными изменениями понимает радикальные изменения в формальных правилах, 
которые обычно происходят в результате завоевания или революции. Поскольку 
лимитирующим фактором оказываются неформальные правила, то институциональные 
изменения преимущественно непрерывны (инкрементны) и кумулятивны. 
 

Кумулятивным называется институциональное изменение, возникающие 
вследствие сдвигов во второстепенных правилах и постепенного изменения правил более 
высокого порядка, отражающего нарушение институционального равновесия. 
Непрерывное институциональное изменение означает доминирование адаптации 
экономических агентов на пределе или малыми приращениями. 
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