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Цель освоения дисциплины:  
– ознакомление студентов с сущностью и содержанием коммерческой деятельно-

сти; 

– формирование у студентов представления об основных коммерческих процессах, 

происходящих на предприятии; 

– изучение подходов, моделей и принципов организации коммерческой деятельно-

сти. 

 

1. Требования к результатам освоения дисциплины:  

Индекс и содержание 

компетенции 
Знания Умения 

Навыки и (или) опыт 

деятельности 

ОПК-4: способность 

осуществлять дело-

вое общение и пуб-

личные выступления, 

вести переговоры, 

совещания, осущест-

влять деловую пере-

писку и поддержи-

вать электронные 

коммуникации 

1 этап: знать основы 

делового общения, 

принципы и методы 

организации деловых 

коммуникаций;  

2 этап: знать различ-

ные технологии, пра-

вила и приемы эф-

фективного общения 

1 этап: осуществлять 

деловое общение: 

публичные выступ-

ления, переговоры, 

проведение совеща-

ний, деловую пере-

писку, электронные 

коммуникации;  

2 этап: организовы-

вать переговорный 

процесс, в том числе 

с использованием со-

временных средств 

коммуникации 

1 этап: основными 

методами организа-

ции взаимодействия 

людей в организации, 

включая вопросы мо-

тивации, групповой 

динамики, коммуни-

каций, лидерства и 

управления конфлик-

тами.  

2 этап: навыками де-

ловых коммуника-

ций. 

ПК-17: способность 

оценивать экономи-

ческие и социальные 

условия осуществле-

ния предпринима-

тельской деятельно-

сти, выявлять новые 

рыночные возможно-

сти и формировать 

новые бизнес - моде-

ли 

1 этап: условия ста-

новления и развития 

предприниматель-

ской деятельности в 

АПК, ее виды и ло-

гику принятия реше-

ний; экономические 

и правовые аспекты 

регулирования пред-

принимательской 

деятельности; 

2 этап: методы оцен-

ки рисков, стратегию 

и тактику предпри-

нимательства; мето-

ды и приемы оценки 

деятельности; этикет 

предпринимателя 

1 этап: планировать 

предприниматель-

скую деятельность, 

разрабатывать биз-

нес-план; формиро-

вать необходимый 

объем информации 

для предпринимате-

лей; 

2 этап: моделировать 

решения в условиях 

риска и неопределен-

ности 

1 этап: методами и 

правилами управле-

ния рисками; мето-

дами анализа плате-

жеспособности и ин-

вестиционной при-

влекательности 

предприятия; мето-

дами и приемами ве-

дения деловых пере-

говоров; 

2 этап: навыки опре-

деления новых ры-

ночных возможно-

стей и формирования 

новых бизнес-

моделей 

 

2. Содержание дисциплины:  

Раздел 1 Основы и сущность коммерции 
Тема 1 Основы коммерции. 



Тема 2 Сущность и содержание коммерческой деятельности. 

Тема 3 Договоры в коммерческой деятельности. 

Тема 4 Коммерческая работа по оптовым закупкам товаров. 

Тема 5 Коммерческая работа по продаже товаров. 

Раздел 2 Реклама, лизинг, франчайзинг в коммерческой деятельности 
Тема 6 Организация биржевой торговли. 

Тема 7 Реклама в коммерческой деятельности. 

Тема 8 Лизинговые операции. Франчайзинг. 

Тема 9 Организация торговли на аукционах. 

Раздел 3 Управление торгово-технологическим процессом 

Тема 10 Формирование ассортимента и управление товарными запасами на пред-

приятии. 

Тема 11 Оптовые торговые предприятия, их функции, типы и виды. 

Тема 12 Управление торгово-технологическим процессом и организация труда. 

Тема 13 Организация и технология товароснабжения торговых предприятий. 

Раздел 4 Государственный контроль коммерческой деятельности 

Тема 14 Классификация, функции и принципы размещения предприятий торговли. 

Тема 15 Защита прав потребителей и государственный контроль коммерческой 

деятельности. 

 

3. Общая трудоёмкость дисциплины:  4  ЗЕ. 

 


